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Das Programm ‘

Raum gewinnen im In- und Ausland

Know-how zeigt sich im Kleinen wie im Grof3en,
bei der Lésung genauso wie beim Service -
Deutschland wie in Europa. Als Mitglied der
Constructor-Gruppe ist Dexion international stark
aufgestellt. Mit der Akquisition und Integration
von Constructor Finnland konnte die nordeuro-
péaische Prasenz deutlich ausgeweitet werden.
Seit Mitte 2009 werden die wachsenden Anfor-
derungen des Logistikmarkts in Russland mit
der Fertigung in St. Petersburg erfillt. Und mit
der Akquisition der Hilo/ PSS Group — Rumanien
/ England bestétigt die Constructor Group ihren
Anspruch auf eine umfassende Gesamtpréasenz
im Européischen Markt.

Das Motto ,Raum gewinnen” bezieht sich beim
Gesamtlésungsanbieter auf eine breite Produkt-
palette, die von eingeschossigen Fachbodenre-
galen Gber Automatische Kleinteile-Lager (AKLs)
bis zu dynamischen und statischen Hochregal-
Losungen reicht. Bei Verschieberegalanlagen ist
Dexion seit Jahren Marktfiihrer in Europa. Und
die Hochregal-Losungen reichen mittlerweile bis
Uber 25 Meter. Bei Bedarf Gbernimmt Dexion da-
riber hinaus auch den Innenausbau. Je nach An-
forderung plant und realisiert Dexion Losungen
als Direktanbieter oder als Generalunternehmer
mit mehreren Partnern. Als Service-Dienstleister
kiimmert sich das Unternehmen auch nach der
Inbetriebnahme der Anlagen darum, dass alle
Prozesse immer reibungslos laufen.
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